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Qualcuno svende e la

OXSON

tidice attenzione...

Nessuno

puo offrirti 100.000 lire
senza uno’’scopo”

(e la vaIutazmne/permuta del tuo vecchio televisore -
e solo una scusa: e gquesto lo sai bene!)

Ma allora che puo 5|gn|f|care una offerta cosi «allettante»?
1) per esempio puod significare che. questi televisori
~hon hanno-ancora raggiuntola tecnologia avan-
zata della «Sintesi di Frequenza» dlsposmvo or-
mai mdlspensabule per una buona ricezione nel

territorio italiano.
(i TV Color VOXSON ce I hanno')

' 2) per esempio puo significare che questi televisori
fino aierinon valevano il prezzo che esponevano.
(VOXSON non 'ha mai fatto!)

3) per esempio puo significare che questi televisori
saranno presto sostituiti da una nuova produ-
zione all’altezza delle nuove esigenze tecnologi-
che del mercato italiano.

(i TV Color VOXSON gia lo sono')

Un consiglio: ¥
«a larghe promesse: pensaci» dice un proverblo italiano. E I'indu-

_~str|a Italiana aggiunge: se vuoi essere sicuro di quello che compri,
fidati della tecnologia del tuo Paese, fidati del colore Made in Italy:

scoprirai presto che vale piu di 100.000 lire.

VOXSON

la sfida del colore”Made in Italy”
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