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CONCESSIONARIA 

SHlUSSINtgl 
PISA Via Pietrasantina 14 Tel.47205 

uncuneo chiamato 

Giulietta 

n La strada in pugno #/ 

Le nuove Renault 5. 
Alla nostra Concessionaria 
ci sono tutte, in 8 versioni 

Novità Renault Gamma'80 
• 8 versioni, da 850 a 1400 ce; * Viaggiare con meno benzina e più silenzio: 
• nuovi: intemi, strumentazióne,, sedili 20,4 chilometri con un litro a 90 orari; ' 
-anatomici, equipaggiamento, insonori/.- 15,8 per il ciclo urbano; " 
/azione; • nuove versioni a cinque pone: TI, 950 
• nuova versione (ITU la macchina per. .e .Gli.1100.' 

ROSSI E MATTE UCCI 
S.CROC E SULL'ARNO 

tei.0571 - 31053 
322Q7 

CONCESSIONARIA 

in lUTOBIANCHI 

ITAL - AUTO 
Bientina (Pisa) 

Via del Tiglio (Zona Industriale) - Telef. (0587) 49.395 

sono disponibili presso di noi nella gamma dei modelli: 

UE ULTIME NOVITÀ' 
LANCIA DELTA 

AUT0BIANCHIA112 
J U N I O R - E L E G A N T 
E L I T E - ABARTH 

OFFICINA RIPARAZIONI E 

MAGAZZINO RICAMBI ORIGINALI 

VASTISSIMO ASSORTIMENTO AUTO D'OCCASIONE 
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loncBssionario 
C'è chi si accontenta e 

non ha molte esigenze, ba
sta che abbia quattro ruo
te e che cammini. Altri. 
più raffinati, cercano la 
moquette.- le -Vif iatture Hì-

^ centi, e l'accessorio ex
tra. C'è poi chi" la vuole 
economica, agile, multiusi. 
I gusti e le esigenze so
no tante: grande, piccola, 
potente, scattante, tran
quilla e robusta, sempli
ce, maneggevole. Ed an
cora: nuova o di seconda 
mano? 
• Per chi cerca un'auto

mobile non c'è che l'im
barazzo della scelta. Ep
pure, a volte, l'imbarazzo 
è troppo grande, richiede 
conoscenze tecniche che 
non tutti possiedono. A 
chi chiedere consiglio? 

. Chi può indirizzare all' 
- acquisto ' della macchina 
, meglio di uno che nel mon

do dell'auto ci vive ven-
tiquatfore su ventiquat
tro. cioè il concessionario? 

Il • concessionario, che 
vende macchine per me
stiere. è la persona più 
indicata a far luce nell' 
affollato mondo delle mar
che e dei modelli automo
bilistici. Il cliente può ari
dare sicuro perché è pro
prio nell'interesse stesso 
del concessionario dare 
consigli seri, mantenere e 
consolidare il rapporto di 
fiducia con il pubblico che 
è la base indispensabile 
del proprio lavoro. 

L'aiuto di. un tale e-
sperto è ancora più im
portante, diremmo quasi 
indispensabile, per chi pun
ta suH'cusato». Molti u-
tenti ritengono che l'auto 
usata comporti qualche 
imbroglio. Ma ciò non cor
risponde a verità, ovvero, 
forse ì e bidoni» erano di 
moda qualche anno fa. og
gi invece le maggiori ca

se automobilistiche sono 
costrette a trattare diret
tamente attraverso la lo
ro rete " commerciale la 
vendita deD"« usato ». e dà 
ciò : ne"<terivi**1BSr indùb
bio vantaggiò "agli automo
bilisti. ; - • -
•v Con un'ottica diversa va 
quindi guardato il merca
to dell'c usato ». poiché of
fre indubbiamente delle 
garanzie avallate dalla 
fabbrica che evidentemen
te non vuol veder scade
re l'immagine commercia
le, con spiacevoli conse
guenze anche con la ven
dita del nuovo. 
" E. a proposito di auto 
nuove, un dato positivo — 
sotto ogni aspetto — che 
ha da questo mercato che 
nei primi 10 mesi ha fat
to registrare livelli di ven
dita buoni nonostante si, 
siano ripetuti aumenti di 
prezzo e di caro-benzina. 
Pur risentendo della cri
si e di qualche suspense 
dovuta agli scioperi. Fiat 
e Lancia tirano bene, la 
prima ha accusato un leg
gero rallentamento nella 
richiesta delle e 126» ed 
in parte delle e 127» do
vuto forse alle persistenti 
difficoltà di • produzione; 
va sempre meglio la « Rit
mo » richiestissima nelle 
varie versioni, mentre la 
e 121 » trova putroppo tem
pi piuttosto lungi nell'as
segnazione. 

Lancia ed Autobianchi 
denunciano un leggero as
sottigliamento nelle vet
ture di scorta. La gamma 
delle « A 112 » è richiestis
sima sul mercato naziona
le mentre alla scuderia 
della prestigiosa casa au
tomobilistica si è affian
cato il nuovo modello 
«Detta». L'Alfaromeo. al
le prese con ì noti proble
mi ha avuto qualche dif

ficoltà: il 1980 si prean
nuncia però per la casa 
del « Biscione » come l'an
no del rilancio. - >• 
• Ritornando. airargomen-
"to'nuovo o usato, va rile^ 
vato che esiste una net
ta tendenza (statistiche al
la mano) t verso il nuovo 
anche se non va sottova
lutato il movimento dell' 
usato che ha raggiunto in 
questi anni livelli . vera- ^ 
mente notevoli. -

Non bisogna dimenticare 
che quando l'utente si tro
va nelle condizioni di cam
biare vettura, nella stra
grande . maggioranza dei 
casi si corre sempre alla 
stessa casa della marca 
della sua vecchia auto. 
Sa infatti che il concessio
nario valuterà meglio un' 
auto di una produzione 
rappresentata, che una di 
un'altra marca, che risul
ta certamente più diffici
le da «riciclare» nel 
mercato dell'usato. Per 
concludere con un breve 
« flash » sul nostro mer
cato c'è da'notare un di
screto movimento nella fa
scia delle medie cilindra
te, mentre esiste una lie
ve staticità nelle grosse. 

Le « piccole » tirano sem
pre. con una richiesta in 
crescendo anche se a vol
te i tempi di consegna si 
protraggono oltre i tempi 
stabiliti. 

. ' Nonostante le - ripetute 
crisi emerge chiaro che le 
grosse case automobilisti
che continuano a vendere 
bene'anche se i prezzi 
hanno subito in questi ul
timi tempi una «escala
tion» notevole. Un mer
cato, quello dell'auto, che 
è vivacizzato dalla nasci
ta di nuovi modelli sem
pre all'avanguardia del 
settore. 
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CITROEN A 

PALLANCA 
Officina: Via Mai-traverso. 5 . S. GIULIANO TERME 

tei. 890734 - 890672 

2 - 7 OTTOBRE 1979 

21.o RALLY INTERNAZIONALE DI SAN REMO 
GRUPPO 1 - CLASSE 1300 , 

Ì O Ì L I 0 4 
IL PRIMO 

CLASSIFICA 
1° Peugeot 104 ZS 

Peyrani - Bracottl 

2# Campanelli - Balestra 
Citroen GS 

Dovunque vada il Peugeot 104 fa sempre parlare di sé. 
Sarebbe troppo lungo 

spiegarvi perché è così 
facile per lui essere 

il primo dèila classe. 
;; Venite a 

conoscerlo. 

ÌL I04 . L'ALTRA MILLE W PEUGEOT 

Concessionaria 

E U R O P A U T O s.r.l. 
Sede - Servizio assistenza - Ricambi: • VIA C. CATTANEO, 128 - Telefono 28.373 
Salone esposizione: • VIA FIORENTINA, 7/9/11 - Telefono 24.386 - PISA 

1 A I C A A G A M I 

CENTRO ACQUISTI 
DELL'AUTOMOBILE 

AICA - ACAM Centro Acquisti 
dell'Automobile 

Puzza DaniMe CMtsa, 44 - TtL 4842.41 . UVttttO 
SEDE DI PISA: 

Vìa Tese* tanagliata. 288. TtL 9128.47 

«LUPICAR» s.r. 
. - " > • t 

CONCESSIONARIA | I N N O C E N T T Ì 

PER PISA E PROVINCIA 

PISA 
SEDE: Vìa S. Marco, 15 - Tel. 050 • 502.777 
ESPOSIZIONE: 

Via Contessa Matilde, 1 - Tel. 050 • 501.662 
Via Tosco-Romagnola, Loc. La Cella 

Filiale di PONTEDERA: 
Via Vittorio Veneto' 145F » Tel. 05a7. Sfift^ 
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