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Per fare affari
con il gigante
asiatico occorre
prima favorirne
le esportazioni

Dal nostro corrispondente

8 PECHINO — Si ¢ aperta la

grande caccia atl'oro 51 sti-
ma che solo 'anno scorso
stano stati 180 000 | contadi-
ni cines! che st sono messt a
scavare, trivellare, setaccia-
re il greto det fiumt in cerca

B d'oro. E unattivita che ren-
N de- da loro proviene meta
B circa dell’oro estratto ognl
g annoin Cina Ma non basta:

glorni fa st ¢ annunciato che
nel 1888 gll tnvestimentl
statali per strappare l'oro

| celato nel suolo cinese au-

menteranno del 76 per cen-
to.
UIna notizia tra le tante A

§ prima vista marginale. Ep-

pure aluta ad afferrare qua-
Ie sia uno del nodi cructall
dell'economia cinese Quello
da cul in definitiva dipendo-
no le prospettive del nuovo
corso dell’saperturae verso
V’estero nel prossimi annl,
forse ne) prossimi decenni:

. disporre dt sufficienti riser-

ve per pagare quello che si

R lmporta.

Nel 1984 la produzione di

# oro — 1a Cina s} colloca al

prim) postl nella classifica e
contende il terzo posto agli
Usa, dopo Africa del Sud e
Urss — era cresciuta

deil’11,8 per cento; nel pros-
¥ simo plano gulnquennale

(1988-60) l'ambizione ¢ di
una crescita annua del 14-16
per cento. «Per rafforzare la
cooperazione con l'estero —
ha sptegato tl direttore della
Compagnla statale che sl
occupa dell'oro — In parti-
colare le nostre Importazio-

H ni di tecnologia avanzatas.

L'oro comunque ¢ solo
una delle emerci» che posso-
no rendere immediatamen-
te valuta estera. Piu dell’'oro
ha ad esemplo reso negli ul-
timi annl l'esportazione di
«forza-lavoro» per grandi la-
vorl di infrastrutture. dal
1979 2300 contratti ¢ 160.000
lavoratori Inviati all’estero,
5 millardi di dollari di entra-
te. Ma ora il boom delle co-
struzlonl nel Paesi con tanto
petrolio e poca manodopera
¢ finito e cl sono India, Paki-
stan e Filippine a far con-

N correnza, tra l'altro plu a

buon mercato. Un'altra fon-

] te dl entrate molto impor-
[} tante, questa senza crisi, é 11
§ turismo. Tutte queste voci

messe insieme rappresenta-
no perd appena un quinto
delle entrate di valuta estera
in Cina. Il rimanente 80 per
cento dipende da quello che
riesce ad esportare. 1l pro-
blema per Ia Cina & quind:
quello di poter esportare ab-

bastanzada poter importare
quello di cul ha bisogno. Nel
commentare il nuovo piano
quinquennale, il premier
Zhao Ziyang non ha avuto
esitazioni a indicare il tema
del «guadagnare una mag-
gior quaatita di valuta este-
ras come sla chiave dell’e-
spansione degli scambl eco-
nomict, commerciall ¢ tec-
nologici con {'esteros. Non é
un problema contingente e
transitorio  ha aggiunto:
questo ¢ un problema che
sara dominante «per un lun-
go periodo a vemires.

Alla radice di questo pro-
blema sta il fatto che la Ci-
na, per garantire il proprio
sviluppo, non intende inde-
bitarsi come 1l Brasile, il
Messico o la Polonia, né tro-
vars: costretta in dipenden-
ze difficit da superare.
Quello che importano vo-
gliono nella misura del pos-
sibile pagarlo. E per pagar-
lo, devono poler esportare d}
pii.

Non & facile. La congiun;
tura del mercati mondiall ¢
allinsegna di una forte ca-
duta della domanda del benl
che la Cina tradizionalmen-
te esporta, di una tendenza
al calo der prezzi, di una
compelizione acerrima e di
forti spinte proteziontstiche
nei Paes) piu forti, a comin-
ciare dal Glappone e dagli
Statl Unitl. 1l calo del prezay
del petrolio — uno del benl
su cui la Cina, sviluppando i
giacimentl off-shore, pilu
puntava per quest'ultimo
scorcio di millennfo — ha
appesantito la situazione. A
cid sl agglunge il fattoche le
mercl cinest esportate all'e-
stero si scontrano con le dif-
ficoltd di un mercato In cu}
domina la sceita del «com-
pratores, mentre all’interno,
a causa di una fame prolun-
gata di prodottl di consumo,
offre un mercato che é facil-
mente preda del svenditores
e ha una tendenza struttu-
rale ad accrescere la vulne-
rabilitad alle importazionl.

Da questo punto di vista
gll anni 1984-85 sono stay}
per i planificatori cinesi an-
nl di Incubo. Pensiamo a
quello che & successo per un
palo di beni di consumo sol-
tanto: I televisori e gli auto-
veicoll. Nel 1982 e nel 1983 1a
Cina aveva importato appe-
na 500.000 yuan (250 miliar-
didi lire) di televisori e auto-
veicoli. Nel 1984 ne ha im-
portati 2,7 mihiardi dl yuan
(1350 miliardi ad: lire), e gia
questo fatto aveva rappre-
sentato una delle ragtoni
principall del deficit nella
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bilancia commerciale di 3,9
millardl di yuan (1900 mi-
liardl di lire) Ma nei soli pri-
mti tre trimestri del 1985 la
spesa per importazion! di
queste due sole vocl era cre-
sciuta a 7,4 millardy di yuan
(3700 miliardi di1 lire), il che
rappresenta meti circa del
deficit record nella stona
della Repubblica popolare
di 29,64 maliardi di yuan
{(15.000 miliardi circa di lire)
corrispondente allo stesso
periodo.

Cid ha consentito che nel
giro di poco meno di un an-
no nelle strade di grandi cit-
td come Pechino, Canton e
Shanghal te vecchie «Shan-
gals e «Volgas rimaste si per-
desscro nel maredelle Toyo-
ta, Honda, Mitsulushi, Ci-
troen e Fiat Argenta nuove
dr zecca. Ma non poteva
continuare cosi e si sono
prest provvedimenti. Gi1a 1n
agosto per settimane 1 gior-
nalh non hanno fatto che
parlare dello «scandalo di
Hainans, lsola dichiarata
zona economica speciale, e
quindi dotata del privilegidi
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non erano tiuscite a tenere il
passo con questo vertigino-
so aumento delle importa-
zionl. Ad esemplo Shanghal,
che tradizionalmente espor-
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Una vasta gamma
di prodotti

che possono
interessavre il
nostro mercato

zlones, anche a costo di sa-
crificare le esigenze del mer-
cato interno che, per | pro-
dotti di qualitd, sarebbe di-

importazioni di auto e moto.
E ovviamente le tensiond
nella bilancia commerciale
hanno avuto come effetto
immediato quello di ridurre  sposto a pagare pii di quan-
t marginl per 'importazione to non vengano pagati all'e-
di altri beni ben piu essen-  stero.

ziali alle emodernizzazionis. E un discorso che a prima

Grazie alle nuove politi- vista potrebbe far arricelare
che di rigore, si é riusciti a il nasoachl, negll annl scor-
contenere relativamente il si, ha pensato al mercato
deficit che nel priml tre tri- vergine, dove esportare 1
mestri sl preannunciava di- placimento di tutto, dalle
sastroso a 7,61 miliardi di  fabbriche chiavi In mano al
dollarl secondo | dati forniti  prodotti dl consumo, ad un
dal ministero del Commer- miliardo di cinesl Insomma
clo esterocinese oa 13,7 mi- che non aspettavano altro
liardi dl dollari secondo I che bere Coca-cola, vestirsi
calcoli delle autoritd doga- all’occidentale e andare in
nall. La discrepanza tra | automobile. Questo ¢ un ti-
due dati, oltre a elementi po dl mito che si & ridimen-
tecnici circa 1l diverso modo  slonato gia da qualche tem-
di calcolarlo, sembra indica-  po. Ma ci0 non vuol dire che
re anche una diversa accen- non ci slano plu «affaris da
tuazione e sottolineatura fare con la Cina. Nel 1985
del pericolo. Sta perd di fat-  P'interscamblo tra la Cina e
to che, qualunque delle due 1l resto del mondo aveva
cifre st ritenga pit prossima  raggiunto il record assoluto
alla realtd, si trattadel mas- di 59 millardl di dollari. Il
simo deficit reglistrato dal prossimo plano qulnquen-
1849 in pol. Che si confronta nale prevede un aumento
a 12,6 mlliardi di dollari di  del 40 per cento rispetto a
riserve valutarie, che non questo record per il 1990.
sono pochl, ma potrebbero Basta fare un conto sempli-
rivelarst  pericolosamente clssimo per vedere come si
esiguf se si dovesse conti- trattl comunque di un po-
nuare a questo ritmo, tenziale enorme.

Da qui I'tmpellente neces- Ma lo sviluppo di questo
sitad di mettere I’accento sul-  potenziale richlede condi-
le esportazioni. Che invece zionl precise: se la Clna non
riuscisse a consolldare le
proprie posizionl sul plano
dell’'esportazione, sarebbe
costretta anche a rallentare
I'importazione dl quanto le
serve. Le prioritd sono tra-
sporti, energla, Infrastrut-
ture, tecnologle avanzate, e,
1985 & riuscita ad esportare &ncora, tecnologle che le
solo per 3,6 miliardididolla- permettano di produrre be-
rl, mentre nel 1980 era riu- nl esportabili. E qui I'im-
scita a marcare unrecord di  pressione ¢ che chi avra piia
ben 4,3 miliardi. E Pechino filoda tessere nel facilitaree
ha fatto l'autocritica per alutare le esportazioni cine-
aver copertoappenail40 per Sl verso l'estero, avra pii ar-
cento del proprio plano di gomenti da far valere nel-
esportazionl per 11 1985. I'aggiudicarsi anche una

Da qul 'insistenza da par- uota delle esportazioni
te dello stesso premler Zhao all'estero verso la Clna.
su %uattro oblettivi strategi- Gli argoment! del Giap-
ci. Primo, smettere al di so- pone sono che é vicino e che
pra di ognl cosa la qualitadi di yen da prestare, anche a
quanto esportiamo e co- tassidi Interesse irrlsori, ne
struire gradualmente un si- ha da vendere. Ma la loro
stema di promozione delle debolezza & nello squilibrio,
vendite e una retedi servizio ormal insostenibile per i ci-
all’estero. Secondo, trasferi- nesi, tra quel che gli vendo-
regradualmente il mixdelle no e quel che comprano. Gli
esportazionl clnesl dalle StatiUnitihannoancheloro
materie prime al prodottl capltall e tecnologie che al-
manifatturleri e dalle lavo- trinon hanno. Maanche qui
razionl primarie a prodottl la frizione magglore & nelle
sempre pia finiti. Terzo, ra- Spinte protezionistiche che
zionalizzare la distribuzione 11 sl sono manlifestate, ad
geograflca del centri di pro- esemplo contro | tessill asla-
duzione per I'esportazione. ticl. 1l punto di forza del-
Quarto, puntare alla ricerca I'Europa nel confront! del
di pia ampl mercati ester). concorrentl potrebbe essere
Insomma:ia parolad’ordine nelcaplre, Interpretare eda-
€ Innanzitutto esportare, e rerisposteoriginall a questo
anche per le zone economi- nodo cruclale per I'econo-
che speciall, aperte da qual- mla cinese da qui al 2000:
cheanno ai capitali esterf,la vendere per poter comprare.

nuova definizione & di farne . .
zone sorientate all’esporta- Siegmund szberg

ta da sola circa un sesto di
tutto quello che la Cina rie-
sce a vendere all’estero, nel

porto franco, dove per arric-
chirsi pli in fretta avevano
avuto la grande trovata di
importare esentasse, per ri-
venderli allinterno, qualco-
sa come 89.000 autoveicoli e
2,86 milionl di televisori. Ed
era solo la punta di un ice-
berg lmmenso di importa-
zione di beni di consumo
promossa a spirale dal con-
vergere della politica di
«aperturasr, dalle disponiblli-
ta di fondi seguita alia viva-
cizzazione dell'economia,
dalle attese di una rapida
crescita del livelll di vita.
L'autonomia accordata al
poteri locali circa le impor-
taziont aveva pol agito da
fattore moltiplicatore. Per
decennl le quattro cose fon-
damentalicul i consumatori
cinesi aspiravano erano sta-
ti gli orologi, le macchineda
cuclre, le radio e le biciclet-
te. Improvvisamente erano
state sostituite da quattro
«simboli» ben piu costosi:
auto, televisori, video-regi-
stratori e motociclette. Uno
dei primt provvedimenti as-
sunti nella seconda parte
dell’anno é stato quello di
bloccare quasi del tutto le
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IL PONTE PER IL COMMERCIO ELETTRONICOTRA LA CINA E IL MONDO

1. Esportiamo tutta I’apparecchiatura necessaria e I'abilita tecnica, prendiamo in
appalto all’estero progetti d’ingegneria radioelettronica, forniamo senizi di lavo-
ro quali Is coasulenza aella costruzione di impianti, P'installazione di attrezzature

e I'assistenza tecnica.

2. Esportiamo svariati tipi di apparecchiature radio ed elettroniche, compresi radar,
attrezzature per le comunicazioni, computer, congegni periferici, strumenti di
misurazione elettronica, attrezzatura e strumentazione per apparecchi speciali,

elettronica di consumo.

3. Esportiamo componenti elettronici, pezzi di montsggio e moduli, componenti a
vooto e semiconduttori, circuiti integrati, materiali speciali, fili e cavi.

4. Importiamo tecnologis elettronica e linee di produzione, trattiamo la produzione
suforizzata, la [svorazione di materiali importati a campioni o disegni forniti,
risarcimenti e operazion} assoclate.

5. [Importiamo parti singole quali attrezzature elettroniche, strumenti, componenti,
congegni, materiali speciali.

6. P

ezloniamo accordi commerciali governativi, trattiamo articoli di tali generi

commercisli e agiamo in qualita di agenti di vendita e/o di servizio per clienti
all’interno della Cina e sall’estero.
7. OV incarichiamo dello sviluppo del mercato e dells ricerca, organizziamo mostre
all’estero ¢ forniamo i servizi a mostre straniere e a seminari tecnici sull’elettroni-
cs in Cina, trattiamo anche la pubblicita, la compilazione di cataloghi e prosvve-
diamo ad altri servizi d'informazione.

CEIEC ha s propria sede a Beijing. Possiede inoltre uffici in varie citta e province;
Sheazhen, Guangzhou, Tianjin, Shanghai, Beijing, Jiangsun, Fujizn, Guangdong e
Lisoaing. Oitre a questi, il CEIEC ha alcune filiali oltre oceano in un certo numero di
Paesl e regloal inclusi Hong Kong, gli Stati Uniti e la Germania Occidentale.

Vogliate contattarci oggi per ulteriori informazioni.
Persous da contattare: Mr Li Zhenquan, Direttore Generale Delegato.

CHINA NATIONAL ELECTRONICS I/E CORP., HEAD OFFICE
INDIRIZZO: 49, Fuxing Road, Beijing, China P.O. Box 140 BEIJING
Tek 810910 - 811188. Cable: DZJSICK. Telex: 22475 CEIEC CN

PRESENTAZIONE DELL'ENTE METALLURGICO
CINESE DI IMPORTAZIONE-ESPORTAZIONE

Fondato nel gennaio del 1980, I'Ente metallurgico cinese

di importazione ed esportazione (CMIEC) ¢ un’organizza-

zione gestita dallo stato che associa Vindustria al commer-

cio e integra la tecnologia con il mercato. Le principali
attivita del CMIEC sono le seguenti:

A) Esportazione di prodotti metallurgici.

B) Importazione di ferro, manganese, cromo, ghisa, rotta-
mi, masselli, billette, solette.

C) Pratiche di risarcimento e/0 operazioni finanziarie
congiunte.

D) Importazione di apparecchiature, pezzi Ji ricambio e
strumenti per impianti metallurgici (comprese miniere
di metalli e non, impianti metallurgici ferrosi).

E) Trasferimento di tecnologia, autorizzazioni ¢ abilita
tecniche (sia importazione che esportazione).

F) Coproduzione con partner straniero di attrezzature
metallurgiche e da scavo; lavorazione con arnesi o ma-
nifattura di parti e componenti meccaniche (comprese
fusioni di ferro e acciaio).

G) Produzione di prodotti metallurgici.

Tutti i nostri amici sono invitati ad intraprendere relazioni

commerciali in cooperativa con noi.

ENTE METALLURGICO CINESE
D1 IMPORTAZIONE ED ESPORTAZIONE
Indirizzo: 46 DONGSI! XI DAJIE, BEUJING, CHINA
Telefono: 550197 - Cable: 2250 BEIJING
Telex: 22461 MIEC CN o0 22604 MIEC CN

/213\
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ENTE NAZIONALE CINESE PER L'IMPORTAZIONE E L'ESPORTAZIONE
DI MACCHINARI E ATTREZZATURE

Il CMEC si occupa dell’esportazione dei macchinari e
degli strumenti prodotti dalle imprese costruttrici di mac-
chine dells Repubblica Popolare Cinese. Tratta Vintrodu-
zione della tecnologh, Ia coproduzione, le operazioni fi-
nanzisrie congiunte e Pimportazione di macchinari, at-
trezzature, strumeati, parti, componenti e materiali grezzi
necessari alle suddette imprese. Promuove anche pratiche
commerciali quali Pelaborazione di disegnl, campioni e
materiali e il montaggio degli elementi fomniti, il risarci-
mento, il servizio tecnico, esportazione della tecnologia ¢
della mano d’opera.

Principali articoli d’esportazione: Macchine utensili e attrezzi - Macchinari da scavo
e lavoro pesante - Macchine per attivitd generali e per le industrie petrolifere e
chimiche - Sostegni e parti essenziali - Strumenti misuratori - Prodotti elettrici - Set
di attrezzature e progetti completi - Vari tipl di attrezzature specialistiche

Indirizzo: 12, Fu Xing Men Wal Street, Beijing, China
Cable: EQUIMPEX BEIJING
Telefono: 362561 - Telex: 22186 EQUIP CN 22610 EQUIP CN 22341 CMIC CN
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