IL DENARO

Fu uomo nobile e di cervelio

sveglio,

Chi'il denaro invento e pose

Al barattare e conlrattar- me-

sching,

{i-nostro-mondo intero ¢osi
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persino il-disastro ecologico ed infine
per salvaysi € perché squesta non ¢ la
€ fonsard ancora lamia pace: Ma
uelia riprodotta e’consumata dai

.- Rapidamente

1a e 4 infida-e inarre-
pre 12 strada a tutto il-resto, si

anzo di nozze. In piena gioia.

he bruclar,
5 R oang, T3 Wre 35 a0 e Brucle

A ben:pilr alto onore sali, .
-Nel campo della-tua attivita
-Sembri una:piccola divinita.
- Fin'dove si stende il-tuo pote-

 reperibile
mole. di_corri

ur Rizzoli, Oscar Mondadori, \asca- -

Moltissimo meni a effetio e
produci ) .

E molto in tua balia riduci,
Senza schiamazzo e scandalo

fare
Migliaia di braccia puoi domi-

nare.” )
Sei-veramente principe di fal- :
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Nullasitermoné sialtosta \
.‘Che coi quatirini comprarnon
si.potfa. . .
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Si compra la terra col suo

contadino. ’
 Anzi, l'imperatore det suo di-

vino

Diritto che da Cristo gli viene

£ ch'ip eterno egli deltiene

£ contanto di bolla é garanti-

__

10, - )

- Pure-di cedere ha stabilito
Una giusta parte per-denaro.
Nessuna lorZa 1a puo alienare
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Ciascuno le si deve inchinare,
E far da bravo al segno di po-

Che tengo in mano, la sua ri-

Hugo von. Hofmannsthal 3
«Ognuno, 1l dramma della
morte delriccor .
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. bili Bompiani: ora arriva.anche:la +di

| nuova collana delf'Einaudi.che sa-
ra dirétta da Oreste-de} Buono. C'é
un vero.e proprio boom del libro di

E qualitd‘e a basso_prezzo. «E ia tendenza, che

dura da tempo, € in crescendon: cosi dice Giu-
seppe Bolognese, direttore della-Rizzoli di Mi-

‘lano, Ma & anche la prima notizia che i dan-

- no ttti.gli-altri librai, di Milano‘e Verona, che -
© 'senta sui rapporti'tra il libraio e il suo pubbli-

" “co, sul prodotto libro e it syo destino, argos

- menti al centro del recente seminario, alla lon-

dazione Cini, della scuola per librai sMautis. La
Rizzoli, da anni ormai, ha una libreria nefia
libreria. Tutie le sale sotterranee ospitano, in-

_ fati, una esposizione permanente del tascabi.
‘le'ben divisa per argomenti, dove il selt-service

& un curiosare tra.i libri, tra le snovitas, per
molt, dei classici, dellabuona saggistica, della
manualistica, de} Jibro che diverte. «}} boom
de! libro ec: ico ~ osserva Bok -ha

e getta”. La gente li compra

a bibliotecas. . '
a Grosso, titolare della Ghelfi &
0N, ci tiene a-sottolinearlo: ¥5i,
Io dicona'esp Ji comprano per
avere una‘propria biblioteca, che pud arric-
chirsi di-due libri di qualita, anziché di unasola

novitd, spessa inconsistentes,

Laiscelta di acquistare due tascabili anziché
un «libro-novitax &; anche per Valerio Giuni-
ni, :direttore -della: Feltrinelli di Milano, una
scelta molto. significativa; & tra i motivi che
hanno suggerito, a luglio, I'iniziativa della ven-
dita a peso, col 20% di sconto per ogni kg di
libsi comprati. Una trovata goliardica? Fosse,
per quaiche aspetto, ma in 10 giorni, in libre-

IERG LAVATELLY |

. yia. s) sano venduti pily di diecimita volmi.

- Chivinvece non & d'aocordo che-le callane
economiche -offrano. quanto potrebbero, se
gestite con criteri pit myderni, & Marisa Mazzi
della libreria Rinascita di Verona, «Certo.~ mi
dice & & migh Ya.qualita det bile, 0881
si possono lrovare anche libri come *Basso
medioevo di Le Goff. Ma, specie per la saggi-
stica, siamo ben lontani dalla ricchezza di scel-
te che-offrono le corrispondenti collane eco-
nomiche, inglesi € americane. i Mulino conti-
nua a ristampare in edizioni rilegate libri che.
ben figurerebbero nelle collane economiches,:

il boom del 1ascabile ha messo-in ombra e
contrastato |'espansione del grande sellore
del libro-novita a caro prezzo? Per qualcuno,
come Bolognese della Rizzoli, non ¢€ stato co-
sit entrambi i settori hanno registrato una cre-
scita sostenuta. Ma per altri, invece, le consi-
derazioni da. trarre sono ben diverse. Dice
moito polemica Mirella Grosso: +La crisi deghi
anni scarsi € per 1anta parle imputabile aghi

editori, che hanno scommesso tutto sl best..
seller e lenovita a cara:prezzo. Ma lapubblici-
ta, linvito' ai librai"a impilare, promuovere e
mettere bene in Tostra le novitd su'cui si pun-
ta, servono a poco se il libro, come spesso’

accade; ha poca sostanza e il suo prezzo on.

-viene contenuto entro le 18-20 mila lire. N 1i-
braio, | & ben lelice-quand

nelie;sue:scelte;e riscopre if 1ibro come st

Cultura non effimera? |’

] -
critica letta
dibite,

i . Aggiuny ite!
Grasso: sUn’altro segnale? Sotlomle non'si

novita vende bene. Ma la tipresa.. pili che dai
pochi libri di successo, & venuta: dal diverso
ientame | pubblico at ibro i
di qualita. Questianno molti kibri-noviia pub-
blicati hanno venduto poco o niente. Andreot-
1i, Biagii D'Agostino sono ancora quasi tutti i,
anche Eco s'é fermato. Qui i best-seller sono
stati La coscienza.di Zeno e Opera al neros,
Un parere non diverso mi da Ferruccio Arrigo-.
ni delta libreria Rinascita di Verona. Ma anche
Vaterio Giuntini osserva: «Prima. sceglievano

dono pid libri-st Aumentano je-vens
dite di‘cid che gia si vende durante titto I'an-
now,

-Conquesto pubblico, cosi diverse da quetia
d'un tempg, come si caratterizza, oggi, i fe-
stiere deldibraio? sNon il come “it consiglier
e" - mi dice Valerio Giuntini -, ma come chi
sa bene atiendere ai molti servizi che una libre«
tia moderna tichiede. A cominciare da quello,
di saper scegliere ¢ tengre il meglio di quanto
vien pubblicatos, o

gli editori, con le navita; oggi, il pubblico-non.
1 segue pit tariton,
1 pubbllico, dunque, mostra pit autonomia

Una di da agli-editori-a.questo punto @
d'obbliga: che nuovi progetti hannaper le laro
coliane economiche e a quanda una classitica
dei best-seller del tascabile?
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