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In vigore dal 1° aprile insieme al «Service 24 ore» 

Contratti trasparenti 
Anche Seat si allinea 

Marca Max Garanzia Rescissione Ritardo 
anticipo% prezzo aumento prezzo consegna 

Aumentano le iniziative delle case automobilistiche 
volte a fornire maggiori garanzie all'utente all'atto del
l'acquisto della nuova vettura. Dal 1° aprile in vigore il 
«contratto trasparente» della spagnola Seat. Prezzo 
bloccato fino alla consegna, che la Casa si impegna ad 
effettuare entro 60 giorni. Facoltà di recesso dopo 30 
giorni dalla data prevista e non rispettata. Istituito il 
«Seat Service 24 ore» valido in tutta Europa. 

FULVIO SCOVA 
• CASTROCARO. Acquistare un'au-

, to nuova, tanto più di questi tempi, ri
chiede un'attenzione quanto meno 
commisurata all'entità della cifra da 
investire, Venti o trenta milioni che 
siano, l'esborso non è di quelli che si 
affrontano comunque a cuor leggero 
ed è più che legittima la richiesta da 
parte dell'utenza di avere la protezio
ne del proprio Investimento, sia nel 
suo ammontare monetario sia in ter
mini di esatta corrispondenza tra 
quanto desiderato e quanto ottenu
to. Non tutto e non sempre è andato 
come doveva e la casistica è fin trop
po ricca per essere citata. Ritardate 
consegne con prezzo nel frattempo 
maggiorato o scarsa corrispondenza 
del modello prescelto con quello 
realmente consegnato, sono pur
troppo episodi che nel passato non 
sono stati rarissimi, -us-f -„ 

Nel passalo, appunto, perchè oggi 
le cose sono radicalmente cambiale 

per la gran parte delle case automo
bilistiche, sicuramente per tutte quel 
le che vanno per la maggiore. Con 
tratti protetti e più garanzie per l'ac 
quirente, questa la filosofia di fondo, 
E anche la Seat auto ha recentemen. 
te presentalo il suo programma per 
clienti, che decollera a far data dal 
prossimo Caprile. 

Questi i punti principali previsti da 
un programma destinato a far dormi
re sonni tranquilli all'utente Seat: 
prezzo chiavi in mano bloccato fino 
alla consegna (che la Casa si impe
gna ad effettuare entro 60 giorni); 
margine di 30 giorni oltre la data pre
vista per la consegna dopo di che il 
cliente può rescindere il contratto 
(questo impegna Seat a far fronte al
la nchiesta entro un massimo di tre 
mesi pena la perdita del cliente e di 
quanto versato, ndr); anticipo non 
superiore al 10%; trasferimento del 
diritto di propneta dell'autoveicolo al 

momento del versamento dell'intero 
prezzo pattuito, con conferma scntta 
del numero di telaio dell'autovettura. 
E perch'i intende utilizzare il proprio 
usato, la valutazione sarà effettuata 
al momento della permuta. 

Tutti elementi, perfettamente in li
nea con la politica di tutte le princi
pali Case (manca solo la vettura di 
cortesia in caso di ritardata consegna 
che offrono invece Nissan, Rat e 
Ford) e che offrono al cliente Seat si
curi motivi di tranquillila in relazione 
al proprio investimento. Al riparo 
dalle sorprese dunque non solo per il 
prezzo, ma, lo ripetiamo, anche per 
quel che nguarda modello, colore, 
cilindrata, interni ed eventuali optio
nal: nessuno dovrà più mandar giù 
rospi ed accettare quel che passa il 
convento. 

Ma non è tutto, sempre dal 1° Apri
le scatta anche il «Seat Service 24 
ore», nuovo sistema protettivo'per i 
veicoli circolanti basato su un accor-

- do con Ala Service (azienda appar
tenente all'Aci e alla Sara Assicura
zioni) della durata di tre anni. Perfet
tamente integrato in un sistema eu
ropeo, il Seat Service, grazie ad un te
letono verde, permette all'automobi
lista di chiedere soccorso in qualsiasi 

. momento, ricevere il traino gratuito 
• alla più vicina officina Seat, ottenere 

un'auto in sostituzione oppure esse
re ospitato, a spese della Seat natu
ralmente, perdue notti in albergo. 
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Cordoba debutta da 18 milioni 
m CASTROCARO. Tutto pronto per il lancio sul mercato 
del nuovo modello Seat: l'intera gamma della nuova Cor
doba è infatti in queste settimane presente sull'intera rete 
di vendita. Terza fase della nuova linea produttiva Seat 
(dopo Toledo e nuova Ibiza) la Cordoba si rivolge a un 
pubblico che ama un'auto dal tono sportivo senza tra- " 
scurare la linea e le caratteristiche di sicurezza, e soprat
tutto che ama anche poter scegliere tra un numero non 
modesto di versioni e quindi di possibilità e prestazioni.. 

Sette sono le motorizzazioni disponibili per la Cordo
ba, a nprova della nlevante versatilità del progetto di ba
se. Si parte dal 1A da 60 cv per arrivare al 1.8 bialbero 16 
valvole da 130 cv, passando dal 1.6 75 cv, dal 1.8 90 cv e 
dal 2 litri dal 115 cv. A tutto questo vanno aggiunte le due 
versioni 1.9 Diesel: l'aspirato da 68 cv e il turbodiesel da 
75 cv. Per meglio pianificare la gamma per il mercato na
zionale la Seat ha realizzato un sondaggio da cui risulta 
cheli! 43% delle vendite dovrebbe essere assorbito 

dall'1.4; il 45% dall'I.6; il 6% dall'1.8; il 2% dal 2 litri e il re
stante 4% dalle motorizzazioni Diesel. I prezzi, molto inte
ressanti, vanno dai 18 milioni della versione base ai 29,5 
della versione più sofisticata. Da sottolineare anche la 
notevole capacità del bagagliaio che, grazie al sedile po
steriore a ribaltamento frazionato, offre una capienza che 
va dai 455 ai 762 litri. , .. • •.. . 

Per chi desidera sempre qualcosa in più la Seat offre 
accessori a pacchetto. Non sarà possibile, in pratica, 
chiedere un singolo accessorio, ma più accessori combi
nati con un notevole vantaggio per la rapidità nell'evasio
ne degli ordini e soprattutto per l'abbattimento dei costi a 
carico dell'utente. Due esempi: tetto apnbile più servo
sterzo a lire 1.350.000 e, per i più esigenti e con maggiori 
disponibilità, cambio automatico, climatizzatore, alzacri
stalli elettrici posteriori, retrovisori esterni regolabili elet
tricamente e sbnnabili, cerchi in lega leggera e filtro anti
polline a lire 4.53? 000. •' . OF.Sc 

La nuova ammiraglia Opel sarà commercializzata in Italia dal 6 maggio 

Omega cambia tutto tranne A nome 
Sale di qualità la nuova ammiraglia Opel Omega, berli
na e station wagon. Frutto di un progetto interamente 

" nuovo, in Italia vuole competere alla pari con Audi e 
Volvo tra le medio-alte. Sul nostro mercato sarà com
mercializzata dal 6 maggio in tre allestimenti tutti ricca
mente dotati: Nella gamma «italiana» dei motori gli Eco-
tee a benzina 2.0 16V e V6 3.0 24V e il 2.5 sei cilindri 
Turbodiesel Bmw. Prezzi indicativi tra i 40 e 60 milioni. 

' DALLA NOSTRA INVIATA 

ROSSELLA DALLO 

- • FARO (Portosollo). L'evoluzione •' 
tecnico-stilistica della Opel va di pari 
passo con la volontà dei dirigenti di 
Rùsselsheim di migliorare l'immagi-
ne di marca e di conquistare nuove ' 
fasce di utenti. Cosi è stato per la 
nuova Corsa che ha perso l'alone di 
«utilitaria» e cosi è per la nuova Ome
ga - sempre a trazione posteriore -
che da ammiraglia «povera» diventa 
«ammiraglia» a tutti gli effetti, capace 
di inserirsi nel segmento medio-alto, 
che in Italia conta 100.000 unità l'an
no, giusto a ridosso delle cosiddette 
«vetture di lusso». «Se non proprio in 
grado di impensierire Mercedes e 
Bmw - spiega Massimo Berni, nu-
meo uno di G.M. Italia - almeno dì 
competere alla pan con Audi e Vol
vo», i j, , • • - . ., 

Frutto di un progetto interamente 

nuovo, la Omega che sarà posta in 
vendita da noi nelle versioni berlina 
e station wagon a partire dal 6 mag
gio in tre allestimenti tutti riccamente 
dotati (a prezzi, ancora indicativi, tra 
i 40 e 60 milioni di lire) ha richiesto 
un investimento di quasi 1800 miliar
di di lire. Ma almeno per le impres
sioni che ne abbiamo avuto noi, ve
dendola e provandola sulle strade 
dell'Algarve portoghese, sono soldi 
ben investiti. La sensazione imme- • 
diata data dalle nuove linee tondeg
gianti, dal frontale basso e spiovente, 
dagli sbalzi ndotti e quella di una vet
tura compatta e possente. Di questo 
lavoro hanno beneficiato anche l'ae
rodinamica (il Cx 0,29 è migliorato 
nspetto allo 0,30 della vecchia Ome
ga), lo spazio a disposizione in abi-

La Omega nella versione top V6 3.0. 

tacolo e la capacità di carico del ba
gagliaio (530 litri, dieci in più rispetto 
a prima). A quest'ultimo proposito, 
inoltre, grazie alla novità dello schie
nale del sedile anteriore destro ripie
gabile, si può ottenere un piano di 
circa tre metri per trasportare oggetti 
lunghi. -

Molti altri miglioramenti sono stati 
apportati, ad esempio per aumenta
re la sicurezza attiva (servofreno, so
spensione DSA auto-stabilizzante, 
Abs abbinato a un impianto frenante 
a 4 dischi maggiorati con nuovo ser
vofreno a depressione) e passiva 
(doppio airbag «full slze», sedili anti
scivolo, cinture pretensionate, rigidi
tà torsionale della carrozzeria au
mentata del 41%) o per ridurre la ru
morosità (74 decibel, 3 meno dei li

miti imposti dalla Cee), i consumi di 
carburante (fino al 12,5% più econo
mici) e le emissioni nocive (meno 
48%) grazie ai tre nuovi motori bial
bero plurivalvole Ecotec a quattro e 
sei cilindri e a! «risparmioso» 2.5 V6 
Turbodiesel Bmw. La gamma che 
verrà in Italia sarà composta dall'otti
mo 2000 16V di 136 cv (che equi
paggia la versione base sia berlina 
sia S.W.) e dai sei cilindri 2.5 Turbo
diesel (130 cv, 25,5 kgm, 200 km/h) 
catalizzato, e 3.0 litri benzina di 210 
cv caratterizzato da una generosa di
sponibilità di coppia motrice ai bassi 
regimi. Purtroppo, al momento non è 
prevista, per le note ragioni fiscali, la 
motorizzazione 2500 V6 benzina che 
a nostro giudizio è decisamente la 
più entusiasmante ed equilibrata. 

La Rover 200 parte 
dal 1400 8 valvole 

FERNANDO STRAMBACI 

• i Una località insolita. Monticelli 
Brusati in quel di Brescia, per il lancio 
delle Rover '94. Tutti i modelli della , 
gamma italiana sono stati portati 11, a 
indicare la disponibilità per il merca
to e a far notare che anche le griglie 
del radiatore sono ora eguali per tut
te le versioni, con quella nave vichin
ga quasi ostentata a sottolineare che 
il marchio non muore, ora che la Bri- . 
tish Aerospace Company l'ha ceduto 
alla tedesca Bmw. • • 

Salvatore Pistola, amministratore 
delegato della Rover Italia, sottolinea 
anzi che il matrimonio con la Bmw . 
esalterà ancora le possibilità di svi- . 
luppo della Rover, una delle poche 
aziende automobilistiche europee ' 
che, come la Bmw d'altra parte, ha 
chiuso in attivo i conti del 1993. . 
. I risultati positivi la Rover li ha regi
strati anche in Italia, con un 20 per 
cento in più di quota, nonostante il 
grave calo del mercato e continua a 
procedere con il vento in poppa, co
me dimostrano le vendite di gen
naio, che hanno fatto registrare, ri
spetto allo stesso mese dello scorso 
anno, un aumento del 26 per cento 
in volume e del 37 per cento in quota 
di mercato. 

Inutile entrare in troppi dettagli, 
ma griglie a parte, le Rover '94 hanno 
beneficiato di ben 190 modifiche che 
esaltano le già note caratteristiche di 
qualità e di sicurezza di queste vettu
re. Un occhio particolare è stato ri
volto ai coupé, ai cabriolet e alle ber
line delle Serie 200 e 400. Per le pri
me è ora disponibile un nuovo moto
re 1400 a 8 valvole di 75 cv in alterna
tiva al 1400 16 valvole da 103cv. Con 
questo propulsore, che consente co
munque una velocità massima di 
160 km/h. ai 90 orari si consumano 
soltanto 5,29 litri di carburante ogni 
lOOkm. . 

La gamma della Serie 200, inoltre, 
vede ridotte le sue versioni, ma quel
la di attacco diventa appunto la 214i 
con motore di 75 cv (offerta a soli 
19,3 milioni di lire), che come tutte 
le altre Rover 200 e 400 è ora equi
paggiata con le barre laterali anti-ur-
to inserite nelle portiere. • 

La sicurezza delle 200 e delle 400, 
offerte con sei motorizzazioni a ben
zina e a gasolio, aumenterà ancora a 
partire da maggio, quando sarà di
sponibile l'air-bag per il guidatore 
accoppiato alle cinture con preten-
sionatore. 

Hyundai Italia sfida 
la crisi dei commerciali 
col moderno Van H-100 
• SATURNIA. Non si può certo dire 
che alla Hyundai Italia (società del 
gruppo Koelliker) manchi il corag
gio. Il tradizionale appuntamento 
con la stampa in quel di Saturnia, du
rante il quale i rappresentanti della , 
marca coreana presentano le pro
prie analisi sul mercato, i risultati e gli 
obiettivi dell'azienda, e approfittano 
per lanciare e far provare nuovi mo
delli o versioni delle vetture, que
st'anno è trascorso all'insegna del 
«contro corrente». Non un'automobi
le, dunque, ma un veicolo commer
ciale, l'H 100, con il quale la Hyundai 
entra in un settore a lei totalmente 
nuovo in Italia, mettendosi in con
correnza nientemeno che con il Fiat 
Ducato, e per di più in un momento 
di grave crisi del mercato dei veicoli 
da lavoro (meno 27,23% nel '93 con
tro un meno 20,42'*. del settore au
to). • • . - ; ! ' • 

Naturalmente, siccome la raziona
lità prevale sulle velleità, alla Hyun
dai Italia non pensano di fare sfracel
li. Anzi, promette l'amministratore 
delegato Giulio Del Pietro, vogliono 
«entrare nel settore in punta di piedi», 
ponendosi come obiettivo di vendita 
per quest'anno 600 o 700 unità e un 
migliaio nel 1995, pur essendo 
ugualmente consci di proporre un 
veicolo con le carte in regola per ave
re migliore fortuna. «L'H 100 è un 
prodotto "giusto" - dice Del Pietro -
per chi. per lavoro, trascorre molte 
ore al volante e quindi apprezza an
che e soprattutto comfort e manovra
bilità». • i 

L'H 100, dunque, si inserisce nel 
segmento dei veicoli da trasporto 
con portata da 8 a 14 quintali, domi
nato come detto dal Ducato Fiat, 
proponendosi per il momento nella 
sola versione «furgone chiuso» (il fi
ncstrato per il momento non è dispo-

Grande facilità di carico sull'H-100. 

mbile. cosi come il minibus, l'auto
carro e l'autotelaio ampiamente pro
dotti in Corea e già commercializzati 
in altri paesi) in vendita a 19.300.000 
lire, esclusa Iva e messa in strada. 

Di linea estetica moderna, con 
una comoda cabina di guida a tre 
posti allestita in stile automobilistico 
(è dotata ad esempio di sedili rego
labili, cristalli atermici, impianto di 
ventilazione con sistema di ricircolo 
dell'aria), il Van H 100 è lungo 4,74 
metri, largo 1,69 e alto 1,96; il passo è 
di 2,44 metri e il vano di carico 
(2,73x1,52x1,36 metri) ha una cu
batura complessiva di 5,7 metri cubi 
e una portata fino a 1000 chilogram
mi. L'accesso è facilitato dal grande 

portellone posteriore basculante e 
da una porta laterale destra di gene
rose dimensioni. Dotato di sospen
sioni a ruote indipendenti, di un im
pianto frenante potente e di uno ster
zo servoassistito che - come abbia
mo constatato sulle strade tortuose 
della Maremma - farebbe invidia a 
molte automobili (ha un raggio di 
sterzata di 4,9 metri), l'H 100 è mos
so da un efficiente motore Diesel di 
2.5 litri da 73 cv (lo stesso Mitsubishi 
che equipaggia il fuoristrada Pajero) 
che garantisce consumi contenuti 
(con un litro di gasolio si percorrono 
im media 13 km) e una discreta ve
locità (125 km/h il valore massimo; 
di crociera. ClR.D. 

Arriva Carina E 
con il portellone 
• CANNES. I dirigenti della Toyota 
Italia hanno scomodato nientemeno 
che Cary Grant e Grace Kelly in Cac
ao al ladro di Hitchcock e l'hotel 
Carlton di Cannes dove sono state gi
rate alcune scene, del famoso film 
per presentare la Carina E «liftback», 
cioè la cinque porte. Ma nessuna tin
ta «gialla», solo un'idea carina, pro
prio come il nome della vettura giap
ponese che in tre mesi e mezzo dal 
lancio della berlina ha conquistato 
1600 acquirenti. L'obiettivo di Toyota 
Italia è semmai quello di raggiungere 
con Carina E, grazie anche a questa 
nuova versione di carrozzeria, la cifra 
tonda di 10.000 esemplari venduti 
entro fine anno. 

La «liftback» è in tutto e per tutto si
mile alla berlina, tranne appunto la 
parte posteriore occupata dal grande 
portellone che si apre - con estrema 
facilità dall'esterno e anche dall'in
terno tramite una leva posta alla ba
se del sedile dì guida - su un ampio 
bagagliaio di 472 litri che può rag
giungere la capacità di carico di 920 
litn abbattendo lo schienale del sedi

le posteriore frazionato e togliendo 
la cappelliera. Identici dunque le di
mensioni, l'abitabilità, la qualità dei 
materiali e delle finiture, il buon livel
lo di allestimento, il GLi - l'unico pre
visto sul nostro mercato -, compren
sivo di 4 vetri e retrovisori estemi elet
trici, volante regolabile in altezza, 
Abs, servosterzo e chiusura centraliz
zata (airbag al volante, aria condi
zionata, tetto apribile. cambio auto
matico e vernice metallizzata sono 
ottenibili su nchiesta). ,. 

Dalla berlina mutuano anche la 
meccanica - sospensioni a 4 ruote 
indipendenti tipo McPherson, im
pianto frenante servoassistito a di
schi ventilati e tamburi autoregolanti 
- e i motori quattro cilindri bialbero a 
quattro valvole per cilindro e iniezio
ne elettronica multipoint di 1587 e 
1998 ce rispettivamente di 115 e 133 
cv. Unica esclusione il 2000 16v da 
158 cv nservato alla GTi berlina. 1 
prezzi, chiavi in mano, sono di 
29.400.000 lire .per la l.G e di 
30.740.000 lire per la 2.0 litri. DR.D. 

Tassa lusso: per 
l'usato sconto 
fino al 50% 

Novità per la tassa sul lusso nguar-
dante auto e moto di grossa cilindra
ta. Il recente decreto legge che ha 
confermato anche per il 1994 l'obbli
go al pagamento di questa imposta 
ha previsto uno sconto fino al 50% 
per i veicoli usati, introducendo cosi 
un'agevolazione che non era in vigo
re nel 1993. Nel dispaccio diffuso 
dall'agenzia Ansa si spiega infatti 
che. nel caso di prima immatricola
zione di un veicolo usato (leggasi 
per esempio auto già irnmatncolate 
all'estero) la tassa di lusso (Ise) «sa
rà abbattuta del 10% per ciascun an
no di anzianità del veicolo a partire 
dall'anno successivo a quello di im
matricolazione o costruzione, con 
un abbattimento massimo del 50%». 
Facendo qualche conto, per le auto 
a benzina di potenza fiscale compre
sa tra i 21 e 123 cavalli, Pise potrà co
si scendere da 5 a 2 milioni e mezzo, 
mentre per una moto da 10 a 12 ca
valli fiscali l'imposta potrà passare da 
600.000 lire a trecentomila. 

Computer 
«touch screen» 
anche a Torino 

Il pnmo espenmento di informazio
ne telematica sui prodotti automobi
listici realizzato dalla Promoter in oc
casione dell'ultimo Motor Show ha 
avuto un esito tanto soddisfacente da 
convincere l'organizzatore - che e lo 
stesso che da qui al Duemila gestirà il 
Salone di Torino - a ripetere l'inizia
tiva in aprile (22 apnle-l maggio) • 
anche al Lingotto. A Bologna infatti 
sono stati 41.000 i visitaton che han
no approfittato della presenza di 
cento computer «touch screen» (di 
facile utilizzo) per saperne di più sui 
prodotti esposti. Nella classifica delle 
informazioni più nehieste - fa saper 
l'ufficio stampa Promotor - il gruppo 
Rat ha largamente superato tutti. Ri
cordiamo che oltre ai dati tecnici del
le vetture, i computer fornivano an
che indicazioni sui concessionari più 
vicini alla casa dell'interrogante e in 
qualche caso anche gli eventuali 
sconti praticati. • . -

Opel Frontera 
nella speciale 
Color Selection 

Dopo tante interpretazioni da parte 
di carrozzieri e di «personalizzazioni» 
da parte dei proprietari attingendo 
alla specifica linea accessori studiata 
dalla Opel, la marca tedesca della 
General Motors ha deciso di propor
re una propria sene speciale per il 
fuoristrada Frontera Wagon 5 porte. 
La Frontera Color Selection. con car
rozzerà in colore blu metallizzato, si 
distingue dalla Wagon di normale 
produzione per il bull-bar anteriore e 
ì predellini laterali in acciaio inossi
dabile, i fan anunebbia e di profondi
tà supplementan, i lavafan, il tetto 
apnbile a compasso, i cerchi in lega 
leggera in un originale disegno a cin
que razze, i pneumatici da 255/75 
RI 5 e la ruota di scorta estema con 
copriruota personalizzato. Inoltre, 
l'abitacolo presenta sedili antenori n-
scaldabili, aria condizionata e nvesti-
menti in stoffa «Railway». La Color Se
lection è offerta con le motorizzazio
ni 2300 turbodiesel da 100 cv e 2400 
benzina a iniezione elettronica da 
125 cv. I prezzi chiavi in mano sono 
di lire 46.075.000 e 48.575.000. 

Bosch: aumenta 
la sicurezza con 
il «terzo stop» 

Vedere lontano se chi ci precede sta 
frenando può essere determinante 
per prevenire un incidente, specie se 
si sta guidando a velocità sostenuta 
in autostrada e in coda. A questo 
scopo la Bosch offre ora anche in Ita
lia, a un prezzo al pubblico di lire 
50.000 Iva compresa, una nuova ter
za luce di stop postenore di tipo uni
versale, adatta cioè ad essere monta
ta centralmente alla base del lunotto 
postenore di qualsiasi vettura. Que
sto «terzo stop» è predisposto con un 
opportuno cablaggio per il collega
mento al circuito degli stop tradizio
nali. Confomie al regolamento euro
peo, tale dispositivo sarà presto ob
bligatorio anche in Italia. 

Più produzione 
di caravan 
e autocaravan 

Secondo i dati fomiti a Firenze du
rante l'annuale assemblea del Grup
po veicoli da campeggio dell'Anfia. 
nel 1994 dovrebbe aumentare di cir
ca 2500 unità la produzione nazio
nale di caravan e autocaravan pas
sando dai 6500 esemplari del 1993 a 
circa 9000. Di questi la metà sarebbe 
destinata ai mercati eslen. a confer
ma del crescente successo che i vei
coli da campeggio di produzione ita
liana stanno riscuotendo in virtù del
l'elevato rapporto qualità-prezzo. 


