30ECO05A3010

ZALLCALL 12 22:26:56 10/29/98

_|_

I'Unita

’EcoNOMIA

17

Venerdi 30 ottobre 1998

Partita Iva alle camere di commercio

Novita per ditte individuali e societa di persone

|

ROMA Da lunedi prossimo le so-
cieta di persone e le ditte indivi-
duali, all’iscrizione nel Registro
delle imprese, in camera di com-
mercio, potranno ricevere anche
il numero di partita Iva e di codi-
ce fiscale, senza dover andare ne-
gli uffici delle Finanze. La novita
¢ stata presentata ieri a Milano e il
servizio sara attivato, inizialmen-
te, nelle camere di Aosta, Como,
Firenze, Lecco, Milano, Napoli,
Palermo, Roma, Vicenza e Sassari.

Un secondo gruppo di camere
sara operativo dal 15 novembre:
entro la fine del gennaio ‘99 tutti
gli uffici del registro delle imprese
saranno in grado di offrire questo
servizio supplementare alla pro-
pria utenza. L'iniziativa, che inte-
ressera in questa fase circa

300.000 aziende (tante, stando ai
dati del registro delle imprese, ne
sono nate nel 1997, tra ditte indi-
viduali e societa di persone) ¢ sta-
ta resa possibile - ¢ stato spiegato -
grazie al collegamento telematico
tra la rete camerale, realizzata e
gestita da Infocamere, e quella del
ministero delle Finanze, al quale
compete la generazione dei dati
fiscali. Il suo avvio - ¢ stato sotto-
lineato - va nella direzione di
semplificare ulteriormente gli
oneri burocratici che gravano sul-

le imprese e dello snellimento
della macchina amministrativa.

Al momento resteranno invece
escluse le societa di capitali e le
societa non residenti in Italia, per
le quali «saranno attivate tali fun-
zioni successivamente».

noinreuters.

Sergio Siglienti: «L'Ina avra
un ottimo risultato nel ‘98»

nasiattende unottimorisultato afine anno. lititolo vameglio del listinoe
del comparto se siguarda allungo periodo. Eil gruppo sipreparaalla
concorrenza, soprattutto rafforzandosi sulmercatointerno.E,d’accor-
doconipartnerinBnl,intendevalorizzare la sua partecipazioneinbanco
diNapoli. Lohadettoil presidente Ina, Sergio Siglienti, illustrandole
strategiedel gruppoin un’intervista a briefing Ralia, il telegiornale italia-

«L'Enel dimezzi la produzione»

Settore elettrico, I'Authority propone il <modello-spezzatino»

ROMA Produzione ridimensiona-
tadioltreil 50 per cento, distribu-
zione «segmentata» in un arcipe-
lago di aree, e rete distributiva in
mano a un terzo soggetto pubbli-
co. Sono questii«paletti» attraver-
so cui dovra passare 1’Enel secon-
do I’Authority per I'energia, in vi-
sta della liberalizzazione del mer-
cato imposta dall’'Unione euro-
pea, che scattera il 19 febbraio
prossimo. Le indicazioni dell’Au-
toritasono contenute in unalette-
ra, accompagnatadaunalungare-
lazione, inviata ieri al presidente
del Consiglio Massimo D’Alemae
al ministro dell'Industria Pier Lui-
gi Bersani. Si tratta di «consigli»,
visto che l'Authority presieduta
da Pippo Rancinon ha poteri deci-
sionali in materia di riassetto del
settore elettrico. Sta al Governo
decidere - con un decreto legislati-
vo-lastrada della liberalizzazione
del mercato, sucui hagia ottenuto
unadelegadal Parlamento.

Il percorso disegnato dall’Au-
thority rilancia I'idea del «model-
lo-spezzatino» per 'Ente elettrico
italiano, e porterebbe a un vero e
proprio terremotonellasocieta di-
retta da Chicco Testa e Franco Ta-
t0. Ainiziare dalla produzione. La
capacita produttiva «controllata
direttamente o indirettamente da
uno stesso soggetto - si legge nel
documento-dovraessere fissataal
50 per cento entro il 2001, per poi
scendere al 30 per cento nel suc-
cessivo triennio». Per 'Enel signi-
fica passare dagli attuali 56mila
megawatt (pari all’80% della pro-
duzione nazionale), a 35mila en-
tro due anni, per scendere poi a

23mila megawatt alle soglie del
2005.L'Autoritasisoffermaanche
sul gran numero di centrali che sa-
rebbero immesse sul mercato a se-
guito delle «dismissioni» Enel. 1l
«team» di Ranci propone mecca-
nismi di vendita «trasparenti per
assicurare pari opportunita alle
imprese».

Oltre a perdere la rete - che, se-
condo I’Authority dovrebbe esse-
re affidata a un organismo indi-
pendente di natura pubblica sia
perla gestione che per la proprieta
- si profilano ripercussioni note-
voli anche nella distribuzione.
L’attuale struttura che portal’elet-
tricita agli utenti, infatti, dovreb-
beessere divisainuna «pluralita di
zone» di dimensioni non superio-
riaquelledelle attuali 14 direzioni
dell’Enel.

Anche sul fronte dell'utenza si
prospettano cambiamenti imme-
diati. Gia dal 20 febbraio, secondo
le stime dell’Authority, potrebbe-
ro scendere sul mercato 16mila
utenti liberi di scegliere il fornito-
re da cui acquistare 'elettricita. E
questo ilnumero dei consumatori
chel’Autoritaritiene sialegittima-
to-inbasealle norme europee -ad
entrare nella categoria degli «ido-
nei». La direttiva europea prevede
infatti una quota di «utenti liberi»
pari al 25,4 per cento del mercato
di ogni Stato membro. Per I'Au-
thority tale quota corrisponde in
Italia a tutti coloro che consuma-
no oltre nove milioni di chilovat-
tora I’anno, una cifra molto infe-
riore ai 30 milioni ventilati nei
mesiscorsi.

B. Di G.

PRIVATIZZAZIONI

| Ds oltre l'idea del «nocciolo duro»

Sulle privatizzazioni i Ds correggono la
rotta. E allaluce dell’esperienza Telecom
e in vista di quelle di Eni ed Enel dicono
basta alla politica dei noccioli duri: «<ha
messo capo a forme assai ibride di corpo-
rate governance che sembranosommare
i difetti dell'impresa pubblica, dell'im-
presa padronale e della stessa public
company».

Di fatto, ha creato delle «quasi public
company che perdimensioni e capitaliz-

Botteghe zazione non sono scalabili» rendendo
Oscurejinalto  «inapplicabile il modello teorico del ca-
lacentrale pitalismo manageriale». Quel capitali-
elettrica di smo che con le scalate ostili «<sanziona
Tivoli I'allontamento del management irre-

sponsabile o incompetente». Il pericolo,
si sottolinea in un documento messo a
punto dagli economisti Cristiano Anto-
nelli e Giacinto Militello, € che, comein-
segna il caso Telecom, «si rischia di aver
sostituito un management a volte cor-
rotto e quasi smepre piegato alle ragioni
dei partiti con un management incom-
petente e autoreferenziale». Cosi pro-
prio per evitare «la perpetuazione ad ae-
ternum di un management scadente» i
diessini chiedono «un uso diverso del-
I'attuale delle quote di minoranzaappar-
tenenti alla proprieta pubblica» e pro-
pongono l'introduzione della «quota di
minoranzadiindirizzo strategico».

Tim, Internet

con il Gsm

Tim ha avviato la sperimentazione del wap (Wire-
less application protocol) per i nuovi servizi a valo-
re aggiunto in Internet e Intranet attraverso gsm

grazieadunaccordo con Unwired planet (usa). Tim
offrira ai suoi clienti un «universo» di nuovi servizi
informativi online, come l'invio ela ricezione di e-
mail, news finanziarie, commerciali, sportive,
transazioni commerciali, prenotazioni di titoli di
viaggio. Saranno disponibili ulteriori applicazioni
interattive a valore aggiunto quali servizi elettroni-
cidicustomer care, visual voicemail tm e call featu-
re control. L’avvio della sperimentazione del wap &
un primo risultato dell’accordo siglato da Tim, pri-
mo gestore di telefonia mobile in italia e in europa
con 13 milioni di clienti (al 21/10/98), e Unwired
planet (up), azienda leader nella fornitura di so-

dsai1duwur

ttware wap per la realizzazione di servizi sperimen-

talidi Wirelessinternet.

Colaninno:

«L'Olivetti

e uscita dalla crisi»

E in Borsa il titolo vola: +3,79%

IVREA E ritornato a splendere il
solesull’Olivetti,dopo dueannidi
tempesta. Le previsioni peril futu-
ro sono positive. Lo ha dichiarato
a Ivrea ieri Roberto Colaninno,
amministratore delegato dell’a-
zienda, a margine dei festeggia-
menti per il novantesimo anni-
versario della fondazione del
gruppo. La Borsa ha dato credito
alle parole di Colaninno e titoli
hanno fatto segnareun +3,79%in
una giornata contraddistinta da
pochiscambiecol Mibtel fermoa-
0,06.

La «cura» Colaninno, «catapul-
tato due anni fa a salvare I'Olivet-
ti», insomma, sembra aver funzio-
nato. «Ora siamo fuori dai proble-
mi», ha detto senza nascondere
un certo orgoglio, I'amministra-
tore delegato del gruppo davanti
ai tanti convenuti nell’ex fabbrica
dimacchine per scrivere, doveieri
sonoiniziateifesteggiamentiperi
90 anni dell’azienda. E poi, ha
spiegato: «L'azienda presenta
conti soddisfacenti, puliti e tra-
sparenza, ed ¢ inserita in un gran-
de mercato, oggi € un gruppo piu
forte che mai», che puo guardare
con serenita al futuro che, certo,
presentera ancora ostacoli e pro-
blemi, masaranno gestibili, grazie
agli uomini nuovi e, soprattutto,
ai tanti giovani (Omnitel ed Info-
strada hanno assunto, secondo
quanto sottolineato da Colanin-
no, 6.000 giovani trai20 ed i 30
anni).

Colaninno non ha voluto, pe-
10, dimenticare quanto per l'a-
zienda ¢ stato fatto da chi lo ha
preceduto negli anni passati e, an-

che se non ¢ stato citato, il riferi-
mento a Carlo De Benedetti ¢ ap-
parso evidente: «Se oggi I'Olivetti
esiste, € perchequelliche cihanno
preceduto, cinque, sei, sette anni
fa, hanno avuto idee innovative,
hanno rischiato». Il gruppo Oli-
vetti opera in quei settori come
l'informatica e le telecomunica-
zioni, «dovesisvilupperaancora,
che sono sempre piu destinati a
cambiare il mondo ed il modo di
vivere. «Ivrea deve diventare an-
cora-haaggiunto Colaninno -un
punto di riferimento culturale di
queste tecnologie». Per Colanni-
no, occorre dare alle nuove gene-
razioni «quello che il passato ha
dato a noi». Grande soddisfazio-
ne, visti i risultati, da parte del-
I'amministratore delegato del
gruppodilvrea, perlealleanze fat-
tedall’Olivettinel mondoe quella
con Mannesmann, il colosso tede-
sco delle telecomunicazioni, in
particolare. «Infostrada, partita
un mese fa- haricordato Colanin-
no - sembrava destinata al falli-
mento, era valutata allora poche
centinaia dimiliardi, oggi vale mi-
gliaia di miliardji, allora aveva po-
che centinaia di persone, oggi ne
hamigliaia». <Dobbiamo, quindi,
conjugare idee con risultati, un
obiettivo, quest’ultimo che non i
puo mai abbandonare, puntando
sugli uomini, le risorse umane,
che sono il punto centrale di tutte
le istituzioni». Obiettivi per il fu-
turo del gruppo, indicati da Cola-
ninno, sono, dunque, ancora le
grandi alleanze. E per1’anno pros-
simo il budget prevede: sviluppo
assunzionierisultatimigliori.

Nome Titolo Prezzo Var.  Min. Max.

Rif.  Rif. Anno Anno

CASTELGARDEN 4945 -074 3780 8286 nd.

nd CEMAUGUSTA 2910 0 2631 5438  18/05/98 HGABETTI 2180 0 1818 5019 18/07/94
CEM BARL RNC 5000 0 3990 12355  18/05/98 GARBOLI 1780 0 1780 4000 18/05/92
CEMBARLETTA 7030 0 5100 14412  18/05/98 -
CEMBRE 5350 2088 4806 8922  22/06/98 GEMINA 1125 062 74470 1711 20/04/98

GEMINARNC 1400 332 1273 2537  20/04/98
GENERALI 58351 216  41578,5770784  20/07/98
GENERALIW 66918 205 45641 81532 nd.
GEWISS 34122 054 26918 55422  18/05/98
GILDEMEISTER 6190 175 5500 10992  22/06/98

Prezzo Var.  Min.  Max. Data
Rif.  Rif. Anno Anno  Ul.div.

3844 10051 06/07/98

Data Nome Titolo Prezzo Var.  Min. Max. Data Nome Titolo Prezzo Var.  Min.  Max. Data Nome Titolo Prezzo Var.  Min.  Max. Data Nome Titolo
Ult. div. Rif.  Rif. Anno Anno  Ult.div. Rif.  Rif. Anno Anno  Ult.div. Rif.  Rif. Anno Anno Ul div.
CALTAGIR RNC 1630 121 1350 2777 20/07/98 - MEDIASET 10413 -027 8754 13038  18/05/98
CALTAGIRONE 1805 0 1279 2398  20/07/98 FINREX 121 0 121 121 16/07/93 MEDIOBANCA 15977 002 122342931187  24/11/97
CAMFIN 3075 459 2813 576643 09/02/98 FINREX RNC 0 0 0 0 nd MEDIOBANCA W 4466 074 3332 10542 nd RIVA FINANZ
CARRARO 6900 112 5425 14642  22/06/98 FONDASS 7820 364 5011 13781  23/06/97 MEDIOLANUM 40133 -103 29180 61807  18/05/98 ROLAND EUROP

1602 -2,07

4600 0 4006 7447 18/05/98

CIRBNC 1366 0 948,10 2007 17/07/91 GIM 1378 1,07 1254 2791  16/07/92 MONTED p
CRIO 88750 -064 75835 1804  05/05/97 GIMBNC 2350 955 1783 2019  18/07/94 MONTED RIS 1885 0 1721 3334 22/06/98 SAFILO
CIRIOW 400 1,47 273,80 99570 nd. aMw 79 0

COFIDE RNC 740
nd comau 4305 180 G718 7825 0BI0GI%
comr 9900 032 G260 14550 180519

2743 080 1811

BANCA INTESA RNC W
98/02 1

040 087  769.60 1875

4296 17/05/94
BSARDEGRNC 22200 -1.63 15786 41405  18/05/98

BANCA INTESA W 98/021630 006 1065 2914  n.d.
BASSETTI 12200 0 10900 20000  18/05/98
BASIQGI—I.QZJD_L‘@_GA.SD_ZZEAD_&AE

BAYER 63900 -005 59415 95246  04/05/98

BAYERISCHE 9628 3,12

P — r—r- " -

COMPARTRNC 1050 096 833.87 1730  20/07/98 nd SEAT
od COMPARTW 2684 -264 1880 119 nd. IEILW 99 1795 067 1104 5451 nd nmm_um_w_mum_mm

COMPART W1 5289 257 3916 74580 nd 1M METANOP 1812 005 1370 2991  04/05/98 =

COMPART W Il 40,90 13,73 28,20 658,20 nd IMA 10900 -1 7762 14578  18/05/98 PBG-CVAW2 1445 -048 1045 2436 nd

NTERPUMP 6628  -037 5189 10115  04/05/98 PIREL CO 2946 2 2217 512444 08/06/98 SNIA BPD RNC 1554 1,50 1438 2629  18/05/98
INTESA 8149 036 6063 12228  20/04/98 PIRELCORNC 2705 207 2182 440825 08/06/98
6031 nd NTESA RNC 3745 -010 2985 6536 19/05/97 PIRELSPA 4651 -1.81 3556 6979  18/05/98 SOL. 401 -256 3817 6894 nd

BINDA 3650 0 EMAK 3710 -310 3538 6761 nd TALGAS 7562 1,58 6849 9490  18/05/98 POPLODI 16936 7.08 14746 25500  04/05/98 STEFANEL 2850 -038 2282 5693  17/11/97
BNA 2365 -088 1671 4087  17/05/93 ENI 9804 -0.77 8906 13272  22/06/98 TALMOB 40500 -0.84 32581 74586  06/07/98 POPMILANO 12193 -0.30 10109 18422  18/05/98 STEFANEL RIS 4700 0 3767 5970 nd
BNAPRIV 1400 071 88950 2766  18/05/98 ERG 4928 167 3980 8743  18/05/98 TALMOB RNC 25607 043 19265 40832  06/07/98 POPSPOLETO 14200 -025 13555 22177  04/05/98 STEFANEL W 900 0 690 2574 nd
BNABNC 1342 052 1038 2571  18/05/98 ERICSSON 74020 086 50135 128165 18/05/98 B PREMAFIN 900  -237 773,90 2256  16/07/92

BNL 4362 115 3655 4589 nd ERID BEG SAY 300000 1,69 279484 400143 13/07/98 PREMUDA 1665 147 1411 432518 (08/06/98 n

BNLRNC 4374 1,62 260010 6471  19/05/97 ESAOTE 3676 -150 3402 6232  22/06/98

BOERO 9600 0 8400 11877  06/07/98 ESPRESSO 13743 255 8792 17181 18/05/98 H n = TELECO 8760 0 5650 8781 20/04/98
BON FERRAR 13500 0 12900 23114 18/05/98 EALCK 12840 039 8081 15451  (06/07/98 BASRNC 13030 -118 10842 21758  22/06/98 TELECO RNC 71700 4959 7894  20/04/98
BREMBO 16630085 13200 29944 _ 18/05/98 FALCK RIS 13490 0 7800 15510 06/07/98 AZIO 1842 386 3804 6744 nd BATT] 3100 28 2608 7393  18/05/98 TELECOM IT 11304 090 9081 15812  22/06/98
BRIOSCHI 40 0 189,60 792,80  20/08/75 EIAR 5140 0 4533 8668 14/04/94 NIFIC RNC 707 070 62233 1405  18/05/98 RECORD RNC 8425 318 7708 14110  04/05/98 TELECOMITR 8142 086 6440 11210  22/06/98

700 -1,40

BUFFETT 5205 085 4323 7360 nd. EAT 4622 -257 4046 8719  20/07/98 LINIFICIO 585 1636 18/05/98 BECORDATI 16000 3,22 13100 22295  04/05/98 TERME AC RNC 1150 0 520,50 2912 18/05/98
BULGAR 8579 1,02 7140 12766  22/06/98 EIATPRIV 2502 -0.59 2266 5447  20/07/98 LOCAT 1385 1,21 1159 3300  20/04/98 BENODEMEDICI 5677 361 3968 6803  16/07/93 TERME ACQU 1380 0 650 3384  18/05/98
BURGO 9800 1,41 8407 16345  22/06/98 EIATRNC 2741 -054 2483 5482  20/07/98 LOGITALIA GE. 108 0 103,40 103,40  16/07/93 BENODEMEDICIRIS 6300 0 4505 6590  16/07/93 M 9444  -005 7865 13329  18/05/98
BURGOP 12850 0 11185 17800  22/06/98 EINPART 83629 -1.09 661.61 174977 21/07/97 m E BENO DE MEDICIRNC 5000 -558 2724 6500  16/07/93 TIMRNC 5758 169 4779 7766  18/05/98
EIN PART PRI 615 0 473,70 107244 21/07/97 MAGNETI 2506 024 2172 564528 04/05/98 BICCHETTI 1798 557 1424 375586 04/05/98 T0RO 24034 1,77 19960 38970  20/07/98

RICCHETTIW 42529 1683 35667 39218  nd. TOROP 12219 -073 10208 22375  20/07/98

842,62 1718

MAGNETIRNC 2400 -0.20 1755 5324.02 04/05/98
MANULI RUB 5000 0,66 3721 11425  22/06/98
MABANGONI 4975 -0,89 4595 7717  22/06/98

17/05/93

4848 9658  06/07/98 =~ FINMECCW 12875 054 9967 18470 nd.

Nome Titolo

Prezzo Var.  Min.  Max. Data
Rif.  Rif. Anno Anno Ul div.

74476 305 617,59 171320 17/05/90 SAIRIS 7846 171 6439 17763  20/07/98 WCBM30C36MGS 1863 0 1896 2305 nd.
SAIAG 10125 -058 8086 20733  06/07/98
WCBM30C38NV9 2504 2583 2064
OLCESE 1500  -625 970 1818 17/05/89 SAIAG RNC 5200 048 4775 11365  06/07/98 0413 ::
SAIPEM 7502 154 6015 11772 18/05/98 WCBM30CAOMGY____1054 1089 1364




